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OPINION

Integracion: clave
para Latinoamérica

ese a que Latinoamérica ha hecho importantes es-
P fuerzos para abrir economias y aumentar el comer-
cio con el mundo, los resultados no han sido los es-
perados. Sus exportaciones representan el 4% de las globa-
les, mientras que las del Sudeste Asiatico son el 25% del to-
tal mundial. Y su comercio intrarregional es solo el 15% del
total, cuando otras dreas muestran mas integracion. E160%
del comercio en Europa es entre sus paises y en el Sudeste
Asidtico, el 35% es intrarregional. El comercio global ha ge-
nerado progreso en otras regiones del planeta, pero no ha
sido el caso en Latam.

sPor qué no ha funcionado la integracion y el comercio
interregional es bajo? Ha faltado voluntad politica para
promover un TLC entre todos los paises y los acuerdos
existentes son heterogéneos, incompletos y con problemas
institucionales. El inventario de mecanismos integradores
muestra la fragmentacion: TLCAN, Mercosur, Sistema de
la Integracion Centroamericana (SICA), Comunidad An-
dina, Alianza del Pacifico, Comunidad del Caribe. Una
mezcla de uniones aduaneras y TLC’s poco conectados en-
tre ellos y muchas veces con fricciones internas.

Tampoco ayudan las matrices productivas. Muchas se
concentran en materias primas, lo que dificulta el inter-
cambio entre naciones que producen bienes similares y los
exportan fuera del drea. Ademas, la factura del transporte
es alta por falta de infraestructura parala integracion y cos-
tes logisticos. A veces es mas barato exportar a EEUU, Chi-
nao Europa que aun vecino.

Pero mecanismos de integraciéon como el SICA exhiben
resultados alentadores,
que podrian ser replica-

Ha faltado voluntad dos en otros bloques vy,

P eventualmente, por todos
politica para acordar paises. El comercio in-
un Tc!- entre todos trarregional del SICA es
los paises de més alto que en el resto de
América Latina acuerdos: el 17% del total.

Dado el tamafo de sus
paises, tiene sentido unir
esfuerzos para una mayor integracion en el mundo.

El SICA y los mecanismos que le precedieron jugaron un
papel importante en el proceso de pazenel dreaenlos 90y
en el fortalecimiento democratico. Ha sido fundamental
para la expansién del sector privado, ya que ha permitido
acceder a un mayor mercado en condiciones preferencia-
les, y clave en las politicas puiblicas subregionales, como la
consecucion de los ODS y lalucha contra el cambio climati-
co.
Latam puede aprender del SICA y del proceso de la UE.
Cuando hay polarizacién politica y diferencias ideoldgicas
marcadas como en Latam, la integracion debe ser pragma-
tica e iniciarse con temas de consenso, como infraestructu-
ra, educacion y tecnologia y con enfoque sectorial (energia,
mineria, automotriz). El tratado comercial mas avanzado
del mundo, la UE, comenzé con la CECA y continu6 su-
mando temas hasta la unién monetaria.

Latam ha perdido peso geopolitico y econdémico en el
mundo y un modo de recuperarlo es mas y mejor integra-
cién. Ello requiere consensos y avance gradual. Una mayor
integracién aporta estabilidad. Y aqui es importante recor-
dar que el sector privado tiene un rol clave: es un proceso
protagonizado por las empresas, no sdlo por los gobiernos.

La recuperacién econdémica pasa por mas integracion,
por una renovada alianza publico-privada y por un nuevo
contrato social. Y en la tarea, Latam no estd sola. La region
y Espafia forman un gran mercado conjunto y tienen un fu-
turo vinculado, una relacién que las empresas han contri-
buido a forjar. Espafia es uno de los mayores inversores en
laregion y Latam es ya un gran inversor en Espafia.
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